
MODELO DE NEGOCIO

Restauder

REMEDIO HERBOLARIO

GEL 0.25 mg/100g



CONCEPTO

Es una herramienta que ayuda a las 

empresas a definir estrategias y alinear 

sus operaciones con las necesidades del 

mercado.



Modelo de Negocio
Modelo de negocio destinado a la 

fabricación, distribución, 

comercialización del gel regenerativo 

Restauder REMEDIO HERBOLARIO 

del Estado de Guanajuato:



SOCIOS CLAVE (8)

¿QUIÉN NOS AYUDA?

 Consultorios médicos.

 Hospitales.

 Clínicas de heridas y 

pie diabético.

 Instituciones de Salud.

 Cruz Roja Mexicana en 

León.

 Asociaciones Médicas y 

de enfermería.

 Red de farmacias.

 Asociaciones de 

pacientes con heridas 

crónicas.

PROPUESTA DE 

VALOR (1)

CARACTERISTICAS 

DE NUESTRO 

PRODUCTO.

DOSSIERE

CLIENTES (2)

¿Quiénes NOS VAN A 

COMPRAR?

 MEDICOS.

 ENFERMERAS 

EN CLINICAS DE 

HERIDAS, 

QUEMADOS Y 

PIE DIABETICO.
 INSTITUCIONES DE 

SALUD.

 FARMACIAS.

ACTIVIDADES CLAVE (6)

¿QUÉ HACEMOS?

Es un remedio 

herbolario en hidrogel 

de alta calidad que 

coadyuba con la 

regeneración de piel, el 

tratamiento de 

quemaduras y heridas 

menores acelerando el 

proceso de 

epitelización evitando 

gastos innecesarios. 

RECURSOS CLAVE (7)

¿QUIENES SOMOS Y QUÉ 

TENEMOS?

Somos una empresa 

familiar mexicana, que 

tiene 4 años elaborando 

cosméticos. 

RELACIÓN CON 

CLIENTES (4)
¿CÓMO INTERACTUAMOS 

CON LOS CLIENTES?

 VISITA EN 

CONSULTORIOS.

 VISITA A CLNICA DE 

HERIDAS Y PIE 

DIABETICO.

 PARTICIPACION EN 

CONGRESOS.

CANALES (3)
¿CÓMO NOS CONOCEN Y 

COMO LES ENTREGAMOS 

LA PROPUESTA DEL 

DOSSIERE –MATERIAL 

DIGITAL O IMPRESO-?

 FLAYERS.

 DEJANDO MUESTRAS 

MEDICAS.

 ENTREVISTAS.

COSTOS (9)

¿QUÉ DAMOS?

GANANCIAS (5)

¿QUÉ RECIBIMOS?

RESUMEN DEL MODELO DE NEGOCIO

USUARIOS O CLIENTESINFRAESTRUCTURA O RECURSOS PARA 
VENDER

DINERO DESDE LA INVERSION INICIAL 
HASTA LA CORRIDA FINANCIERA

EL PRODUCTO 
O SERVICIO



PARA QUE:



RESTAUDER.- Es un remedio herbolario 
en hidrogel de alta calidad que coadyuba 
con la regeneración de piel, el 
tratamiento de quemaduras y heridas 
menores acelerando el proceso de 
epitalización. 



CARACTERISTICAS



GEL A BASE DE ALOE VERA

► Producto formulado para ser efectivo en el

tratamiento de quemaduras y heridas menores

► Acelera el proceso de epitalización

► Cumple con los estandares de calidad y seguridad

requeridos

► Es Marca Registrada

► Cumple con licencia sanitaria COFEPRIS 001RH2023 

SSA 



**SEGMENTACIÓN DEL 
MERCADO**: 



Derechohabientes 
del IMSS, ISSTE y 

SSA 

Trabajadores del 
campo

Trabajadores y 
estudiantes en 

Escuelas

Trabajadores de la 
construcción y de 

la industria

Trabajadores y 
usuarios del 

deporte

Trabajadores del 
comercio

Para la comercialización y distribución de Restauder se Identifican entre otros los

siguientes segmentos del mercado objetivo en Guanajuato, de personas que requieren
atención medica específica, para el tratamiento de quemaduras y heridas leves:

Repartidores o 
usuarios de 
motocicleta

Trabajadores o 
usuarios de la 

Belleza

PROMOVER SU USO CON MEDICOS Y ENFERMERAS PARA:



**CANALES DE 
DISTRIBUCIÓN** 



Establecer acuerdos de 

distribución diversificados con una

variedad de canales, incluyendo:

 Farmacias,

 Hospitales y clínicas ,

 Cruz Roja,

Esto garantizará que tu producto esté

fácilmente disponible en diferentes puntos de

venta en todo el Estado.



 Tiendas de conveniencia,

 Supermercados, 

 Ferreterías y 

 Tiendas de suministros agrícolas.

 Plataformas de ecomerce y redes sociales



**EDUCACIÓN Y 
CAPACITACIÓN**: 

JEFA CONCEPCION GARCIA:



Ofrecer capacitación sobre el uso
adecuado del Gel a:

 Clinica de heridas.

 Médicos y Personal de las instituciones de salud, 

 Así como a empleados de tiendas y comercios donde
se distribuye el producto. 

 Proporcionar materiales educativos y demostraciones
prácticas para garantizar que comprendan los
beneficios y la aplicación correcta del producto, lo que 
ayudará a aumentar la confianza y generar
recomendaciones.



**PROMOCIÓN Y 
MARKETING 

LOCALIZADO**: 



Diseñar estrategias de marketing  (pagina WEB 
de la empresa y organigrama) que se adapten a 
las necesidades y características específicas de 

cada segmento de tu mercado objetivo en
Guanajuato. 

Esto puede incluir: 

 Repartir muestras en consultorios

 Alianzas con medicos

 Publicidad en medios consultorios

 Demostraciones

 Folletos informativos

 Participación en eventos.



 Colaboraciones con líderes de opinión

locales.

 Pueden ofrecerse incentivos para que 

opten por el producto como

descuentos por volumen o 

promociones especiales.

Otras ideas:



**ACCIONES DE 
RESPONSABILIDAD SOCIAL 

EMPRESARIAL (RSE)**: 



Implementa programas de RSE dirigidos a promover la prevención de quemaduras

y heridas menores en comunidades vulnerables de Guanajuato. 

Esto puede incluir la distribución gratuita de muestras del Gel en:

 Hospitales

 Escuelas 

 Centros comunitarios 

 Lugares de trabajo 

Así como la organización de talleres educativos sobre 

seguridad y primeros auxilios.



**MONITOREO Y 
EVALUACIÓN 

CONTINUA**:



Establecer métricas clave de 

desempeño para evaluar el éxito de 

tu modelo de negocio en el

mercado y para recopilar

retroalimentación y comentarios de 

clientes y profesionales de la salud.

 Tales como volumen de ventas por mes comparados 

contra presupuesto y mes anterior,  

 Penetración en el mercado y Satisfacción del cliente. 

 Análisis periódicos para identificar áreas de mejora y

 Ajustar tus estrategias según sea necesario.

La información obtenida y retroalimentación permitirá la 

mejora continua en el producto.
INCORPORAR EN ANEXO AQUELLAS QUE YA SE 
TENGAN REALIZADAS , ASI COMO LOS 
PRESUPUESTOS



Este modelo de negocio está diseñado

para maximizar el alcance y el impacto de tu pomada

regenerativa en Guanajuato, atendiendo a las 

necesidades de diferentes segmentos de la población y 

contribuyendo a la salud y el bienestar de la comunidad

en general.

Cambiar de remedio herbolario a medicamento

herbolario


